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Sachverhalt:

Die Firma Immocycle GmbH, Mauer, mochte eine hochwertige, zukunftsweisende Vor-
Ort-Versorgung mit Produkten des taglichen Bedarfs rund um die Uhr ermdglichen.
Hierzu soll der Konzept-Markt ,teo” der Firma Tegut, der bereits an mehreren Stand-
orten realisiert wurde, auch in Malsch errichtet werden. Die Bauherren haben hierflr
zwei Standorte in Malsch vorgeschlagen, davon befindet sich nur das Grundstiick
Flst.Nr. 155, Hauptstralde 122 im Eigentum der Gemeinde Malsch.

Der Ortsplaner hat auch aus stadteplanerischer Sicht die in der Anlage beigefligte
Stellungnahme vom 08.07.2021 zum Konzept ,teo” und zur Errichtung einer automa-
tisierten Verkaufsstelle fur Lebensmittel in Malsch abgegeben. Aus ortsplanerischer
Sicht kann fiir den vorgeschlagenen Standort Hauptstrale 122, Ecke Friedhofstrale,
Zustimmung in Aussicht gestellt werden. (Anlage 1). Nach Auffassung der Verwaltung
scheidet der vorgeschlagene 2. Standort fir die Umsetzung des Konzepts aus mehre-
ren Grinden aus.

Fur die Nutzung soll ein 5-Jahres-Vertrag, der das Risiko fur beide Vertragsparteien
minimiert, geschlossen werden. Weiter wirde das Grundstick FIst.Nr. 155 im Eigen-
tum der Gemeinde Malsch verbleiben, dies auch im Hinblick auf das noch laufende
Sanierungsverfahren Malsch ,Ortsmitte 111 sowie die Rickzahlung von Fordermitteln
bei einer moglichen Veraullerung innerhalb der 10 Jahresfrist nach Aufhebung des
Sanierungsbeschlusses.
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Ein Vertreter der Firma Immocycle GmbH, Mauer, wird an der 6ffentlichen Sitzung des
Gemeinderats teilnehmen, das Angebot zur Errichtung des Konzept-Marktes ,teo” vor-
stellen und fur Fragen zur Verfligung stehen.

Beschlussvorschlag:

Der Gemeinderat der Gemeinde Malsch nimmt die Vorstellung zur Errichtung des Kon-
zept-Marktes ,teo” auf dem Grundstlck Flst.Nr. 155, Hauptstralle 122, zur Kenntnis
und unterstltzt das Vorhaben. Die Verwaltung wird beauftragt diesbezliglich weitere
Verhandlungen mit der Firma Immocycle GmbH, Mauer, zur Umsetzung des Konzepts
in Malsch zu fuhren.

Als Anlage sind beigefiigt:

[] Folgekostenberechnung [ ] Karten/Folien [X] Unterlagen:
1.Stellungnahme Koplangruppe Karlsruhe/Hagenbach vom 08.07.2021
2.Zeitschrift Kommunal 07+08/2021

3.Hockenheimer Tageszeitung (HTZ) vom 09.07.2021

Handzeichen Sachbearbeiter: FH 4 Datum: 09.07.2021
Mitzeichnung durch Amtsleiter: FH /H:WV( Datum: 09.07.201
Handzeichen:

Mitzeichnung durch Rechnungsamt Datum:
Handzeichen:

Mitzeichnung durch Koplangruppe Datum: 08.07.2021
Zustimmung durch Blrgermeisterin Sibylle Wirfel - ; Datum: 09.07.2021
Handzeichen (
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Gemeinde Malsch

Sanierung Ortsmitte ||

Stellungnahme zu Konzept TEO

Einbau einer automatisierten Verkaufsstelle
fur Lebensmittel des Betreibers Tegut
Immocycle, Mauer

Gemeinde Malsch

Hauptstralle 122,

FI.St.Nr.155

Das dargestellte Bauvorhaben ist ein Konzept-Markt der Fa. Tegut, der bereits an mehreren Standor-
ten realisiert wurde. Durch die Fachpresse ging in den letzten Woche eine Beschreibung fiir einen
Minimarkt in Hamburg, die in der Anlage dokumentiert ist (Deutsche Bauzeitung, 06-2021, vom
15.06.2021, Autor: Bernhard Schulz).

Die bauliche Anlage, die in der Bauvoranfrage dokumentiert ist, hat eine voraussichtliche Verkaufsfla-
che von 48 m? bei einer Gesamtflache von ca. 80 m?. Es werden Streifenfundamente, Stromanschluss
und Internetverbindung erforderlich. Ebenso eine gewisse Anzahl an Stellplatzen fir Fahrrader und
PKW

Es werden von den Bauherrren, Immocycle GmbH aus Mauer, 2 Standorte in Malsch flr eine solche
Einrichtung vorgeschlagen:

1. Beim gemeindeeigenen Anwesen Hauptstralle 122, Flstnr.155

2. Bei Privatgrundstiick Tonwerkstralte 1, Fistnr.1716.

Es sind fir die Nutzung 5-Jahres-Vertrage vorgesehen, die flr beide Seiten das Risiko minimieren.

Aus stadtebaulicher Sicht und aus Sicht der Ortsplanung ergeben sich folgende Hinweise:

1. Das Nutzungskonzept (Minimarkt, rd. 50 m* Verkaufsflache mit ggf. hGherwertigen Bioproduk-
ten), das Gestaltungskonzept (eingeschossiger, elementierter Spezial-Holzbau, besondere
Form) und das Begriinungskonzept (Dachbegriinung mit Bliihpflanzen) sind mit den bisherigen
Zielsetzungen der Ortsentwicklung vereinbar. Ggf. ist eine gesonderte Abstimmung mit dem in-

tegrierten Entwicklungskonzept der Gemeinde erforderlich.

2. Beide Standorte sind fiir eine solche Einrichtung geeignet. Der Standort auf dem gemeindeei-

genen Eckgrundstiick Hauptstrae 122 erscheint attraktiver und leichter realisierbar.

3. Firdas Grundstiick Hauptstralle 122 liegen sowohl Bebauungskonzepte (Wohn-und Ge-
schaftshaus, verdichtetes Wohnen) als auch Freihaltungskonzepte aus der Sanierung vor, die

bei der Beurteilung des Vorhabens als Rahmenplanung heranzuziehen sind (Siehe Abbildun-
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Seite 2 der Stellungnahme zum Bauvorhaben Minimarkt TEQ auf Flstnr. 155 oder 1716

gen). Hieraus ist zun&chst kein Nachteil fiir diese Rahmenaussagen durch den Einbau eines
demontierbaren Minimarktes ersichtlich. Insbesondere ist die Gefahr einer stadtebaulichen
Fehlentwicklungen nicht erkennbar.

Abb. Rahmenvorschlag Isometrie Wohn- und Geschaftshaus, Rahmenvorschlag Griinverbund

Derzeit wird das Konzept Griinverbund verfolgt, ochne dass eine spatere Bebauung ausge-

schlossen wird. Das begriinte Minimarktkonzept ist hier gut integrierbar.

4. Da das heute als Blumenwiese genutzte Grundstiick derzeit nicht zur dauerhaften Bebauung
ansteht, kann eine temporare Nutzung/Nutzungsentwicklung mit einem demontierbaren, be-
grinten Minimarkt durchaus eine positive Auswirkung auf die aktuelle Gesamtentwicklung und
auf fur die spateren Bebauungsmaéglichkeiten des Grundstiicks haben. Das Grundstiick wird
auch nicht verduflert werden, sondern soll lediglich fur die Minimarktnutzung verpachtet wer-

den.

5. Das Gebaude sollte aus stadtebaulicher Sicht entlang der Friedhofstrale platziert werden. Die
tatsachliche Dimension des Baukdrpers ist von den Bauherren noch anzugeben. Der barriere-

freie Zugang ist durch die Konzeption einer Eingangsrampe sichergestellt.

6. Die erforderlichen Infrastrukturmanahmen wie Stellplatze, Elektroanschluss und Internetver-
bindung sind dort leicht herzustellen. Zum ,Temporaren” der Anlage wiirde eine ELT--
Mediensaule passen, die auch- unabhangig von der Nutzung - fiir Veranstaltungen genutzt
werden konnte. Die baurechtlich nachzuweisenden Stellplatze fiir Fahrrader und PKW sollten
auf das Minimum begrenzt werden, um kein Angebot fiir Dauerparken zu schaffen. Es besteht
hier derzeit ein Halteverbot, das aufrechterhalten werden muss. Stellplatze am Rathaus ste-
hen ggf. zur Verfigung/Gestattung/Vermietung. Stellplatze auf dem Grundstiick sollten ver-
mieden werden, um hier dem &kologischen Anspruch gerecht zu werden. Der Minimarkt sollte
besonders fir Fultgéanger und Radfahrer sehr gut erreichbar sein.
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Seite 3 der Stellungnahme zum Bauvorhaben Minimarkt TEO auf Fistnr. 155 oder 1716

Aus Ortsplanerischer Sicht sollte hier eine Zustimmung fir den Standort an der Friedhofstraiie in Aus-
sicht gestellt werden, wenn alle baurechtlichen und Infrastrukturanforderungen positiv geklart werden

kénnen.

Bauordnungsrechtliche Belange bleiben von dieser Stellungnahme unberiihrt bestehen.

Karlsruhe/Hagenbach, 8. Juli 2021

Anlagen:
- Dokumentation der maR3geblichen Bauunterlagen

- Auszug aus db-Bauzeitung 6-2021
Verteiler:

- Gemeinde Malsch, Frau Wrfel/Herr Herrmann/Frau Schwab
= z. d. A. 048 Malsch
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Seite 4 der Stellungnahme zum Bauvorhaben Minimarkt TEO auf Flstnr.155 oder 1716

Dokumentation der Bauunterlagen, Verfasser — Bauherren: Immocycle GmbH, Mauer

Friedhof- Ecke HauptstraBe, 69254 Malsch

https://goo.gl/maps/X9CXjETHsVLhSYnq7

Der Standort liegt
verkehrsglinstig, gut einsehbar
und zentral in der Ortsmitte.
Heute genutzt als Blumenwiese.

¥

TonwerkstraBe; 69254 Malsch

https://goo.gl/maps/1DBuSiahbNrrz8)Z8

| Der Standort liegt nahe am Ortsausgang von
‘ Malsch, von der Hauptstrasse aus bedingt
: einsehbar Bisher Grunflache: M=SH-E=rilisies

irn Dacitr Aar Cammainda Adar
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Seite 5 der Stellungnahme zum Bauvorhaben Minimarkt TEQ auf Flstnr. 155 oder 1716

Biodiversitatsbepflanzung

Hysnnthen unct Narrssen

Schatgarbe

Holken

Duese Pflanzen dimnen Brenen, Schmettoringen und auch Vogein ais Lebansrmum und Nahrngsquete

Surmemen und brummen ouf dem Dach. auch Insshten brouchen rchiich Naheung Wer senen Dachgarten ma Letsc hen Nachbam leden mchts, kann dafur enges tun

tegut...teo / Konzept

Homgskarze

Treffpunkt fiir
Bienen und
Insekten!
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Seite 6 der Stellungnahme zum Bauvorhaben Minimarkt TEQ auf Flstnr. 155 oder 1716

Minlmarkt im Holzmodul. Supermarkt automs... Fttps://www,db-bauzei

Minimarkt im Holzmodul

Supermarkt
-automatisiert

15.06.2021 - db 62021

Foto: dfhn, Hamburg

~Bernhard Schulz

Von der Silhouette her erinnert er auf den
ersten Blick an einen Eisenbahnwaggon: der
vollautomatisierte Minisupermarkt »tegut ...teo,
den das Hamburger Studio design for human
nature fur den Lebensmittelhandler tegut ...
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Seite 7 der Stellungnahme zum Bauvorhaben Minimarkt TEQ auf Flstnr. 155 oder 1716

Minimarkr im Holzmodul. Supermarkt =-automa... https://www.db~bauzeitung,.de/diskurs/super. ..

kommt ohne Personal aus; von der
automatisierten Eingangskontrolle bis zum
Bezahlvorgang ist alles digitalisiert und
gespeichert. Aufgrund seiner geringen
Steliflache kann er an Orten, die unterversorgt
sind, aber keinen Platz fur einen herkémmlichen
Supermarkt bieten, aufgestellt werden - und das
innerhalb kurzer Zeit: »Das reine teo-Modul aus
Holz ist in wenigen Stunden installiert,
Bodenversiegelung entfallt, nur Strom und
Internet werden bedntigt. Uber seine Gestaltung
schwarmt das Hamburger Buro: »Wie eine
Raumskulptur rundet sich der Baukorper sanft
nach aullen, wahrend er sich nach innen
flieRend offnet und erzeugt damit eine
erstaunliche Raumdimension. Trotz der
kompakten Abmessungen entsteht im
Innenraum ein Gefilhi von behaglicher Weite,
Das liegt nicht zuletzt am Material: Holz aus
heimischem Wuchs.« Der Minimarkt wird aus
vorgefertiglen Modulen in Holzspantenbauweise
zusammengefugt. Okologischer Clou ist ein
Grundach mit Bio-Diversitatsbepflanzung.
Vielleicht mit Krautern fur den Wocheneinkauf?
Wie auch immer, das tegut ... teo-Ladenkonzept
setzt darauf, dass die Kunden die Technologie
vor Ort intuitiv nutzen. Erste Minimarkte
sammeln diesbezigliche Erfahrungen.

Tags Minimarkt Supermarkt Tegut

Teilen: § ¥ @ in ¥ & &
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POLITIK & RECHT

DORFLADEN

SO GELINGT DIE
NAHVERSORGUNG
IM LANDLICHEN RAUM

Wie ein attraktives Angebot der Zukunft aussehen kann, zeigt sich auf dem Land
schon heute beispielhaft. Ob in Hessen, Baden- Wiirttemberg, Brandenburg oder
Bayern: KOMMUNAL hat sich in Deutschland umgeschaut und bewdhrte Projekte
ebenso aufgetan wie neue Modellvorhaben.

E 3
-
wvi
7]
o
[=}
o
%
E
u
c
K]
g
2

Von DOROTHEA WALCHSHAUSL

ir beginnen unsere Reise im

osthessischen Rasdorf . Frither gab

es hier vier Tante-Emma-Liden.

»In den vergangenen zwanzig Jah-

ren ist dann einer nach dem ande-
ren weggebrochen®, erzdhlt Blrgermeister Jiir-
gen Hahn, und alle Anstrengungen der Gemeinde,
einen groferen Supermarkt in den Ort zu holen,
sind gescheitert. Seit kurzem aber gibt es vor Ort
wieder einen Nahversorger, der rund um die Uhr
und an 365 Tagen im Jahr gedffnet hat. Verkehrs-
glinstig direkt am Treffpunkt VIA REGIA an einer
alten Handelsstralle gelegen, wurde im Marz der
Kleinstladen tegut..teo ertffnet, in dem auf nur 50
Quadratmetern rund 950 Artikel angeboten wer-
den. Der Clou: Es ist kein Personal vor Ort und der
Einlass und die Bezahlung am Ende des Einkaufs
erfolgen via Kreditkarte, Kundenkarte oder App.
Vor allem Menschen, die nicht mobil sind, hat-
ten in dem 1.800-Einwohner-Dorf Bedarf. , Wir
haben zusammen mit dem Betreiber verschiedene
Grundstiicke angeschaut und dann wurde das Gan-
ze innerhalb von 6 Wochen auf die Beine gestellt”,
so der Blirgermeister stolz.

Ein dhnliches Konzept wie in Rasdorf findet sich
mittlerweile auch in etlichen baden-wiirttember-
gischen Kommunen. , Der heutige Kunde méch-
te dann einkaufen, wenn er es braucht und Lust
darauf hat und nicht dann, wenn der Laden offen
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hat®, meint Christian Maresch, der Initiator des
Nahversorgerkonzepts ,, Tante-m*“. Liden auf dem
Land hingegen hitten traditionell nur kurze Off-
nungszeiten und seien im Kundenstrom dadurch
sehr eingeschrinkt. , Das fithrt zu einem redu-
zierten Angebot und frustriertem Personal, das ist
ein Teufelskreis”, so Maresch, und auch die alter-
nativen Liden mit ausschlieflich regionalem und
Bio-Sortiment wiirden nur eine bestimmte Gruppe
von Leuten erreichen und schnell ums Uberleben
kdmpfen. Als Alternative hat Maresch mit seiner
Marke ,Tante-m*“ einen personalfreien Laden mit
Selbstbedienungskonzept entwickelt, der einen
Mix aus regionalen und Standard - Produkten anbie-
tet. Der Einlass ist ohne Code und Karte jederzeit
mdoglich, nach dem Einkauf werden die Produkte
an der Kasse mit dem Scanner erfasst und per Karte
bezahlt. ,,Wir werden von Anfragen iiberhiuft und
erdffnen gerade alle 3 Wochen einen neuen Laden®,
so Maresch. Die Anfragen kidmen dabei zu zwei
Dritteln direkt aus Kommunen. Die Kommune ist
beim Thema Nahversorgung vor Ort laut Maresch
auch der wichtigste Partner. ,Wir méchten, dass
die Kommune zu 100 Prozent hinter dem Projekt
steht. Sie spielt eine wichtige Rolle, wenn es um
das Finden einer Raumlichkeit geht, die am besten
mitten im Ortszentrum ist. Und sie ist auRerdem
ein zentrales Sprachrohr fiir die Bevélkerung*, sagt

18 /' KOMMUNAL. 07+08/2021
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) ), Eine gute
Nahversorgung

ist extrem wichtig

fur die Attraktivitat
eines Ortes.”

Jirgen Hahn,
Biirgermeister von Rasdorf
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Maresch. Hdtten die Biirger das neue Angebot ein-
mal entdeckt, seien die Riickmeldungen durchweg
positiv. , Die Leute sind sehr gliicklich, dass es so
etwas gibt und wir erreichen durch das offene Kon-
zept wirklich jede Art von Kundengruppe, auch die
arbeitende Bevélkerung®, so Maresch.

Innovative Ladenkonzepte vor Ort sind nur ein
Weg der Nahversorgung der Zukunft. Ein anderer
ist die Nahversorgung auf Ridern, wie sie bereits
seit etlichen Jahren in den 17 Kommunen der
Steinwald-Allianz erprobt wird. Dort gibt es den
»Mobilen Dorfladen®, ein ausgebauter und begeh-
barer LKW, der auf verschiedenen Touren durch
die Region fahrt und jede Woche fiir 30 Minuten in
ausgewdhlten Ortschaften hdlt. ,Vom Grillanziin-
der liber das Hundefutter bis zum Streusalz gibt es
hier alles, was man im Alltag braucht“, sagt Mar-
tin Schmid vom Zweckverband Steinwald-Allianz.
Dabei werden auf der Tour gezielt auch Direlctver-

markter angefahren, damit auch ein regionales
Angebot gewdhrleistet ist. Wer mag, kann online
auch schon im Vorfeld Bestellungen aufgeben, die
dann nach Plan geliefert werden. Zudem konne
man Bargeld abheben und seit kurzem auch Lot-
to spielen. ,Zwei Drittel der Kunden sind iltere
Biirger, aullerdem kommen viele Miitter mit ihren
Kindern zum Einkaufen und es machen auch vie-
le ihre Wocheneinkiufe*, sagt Schmid. Wenn man
als Kommune ein dhnliches Projekt wie den Dorf-
laden verfolge, muss man sich aus der Erfahrung
von Schmid unbedingt gentigend Zeit nehmen und
das Vorhaben professionell angehen. ,Es braucht
erstmal eine Struktur, in der ein Bewusstsein reift
fir das Problem - das war bei uns die Allianz*, sagt
Schmid. In Folge miisse man das geplante Projekt
gut durchrechnen, sich juristisch informieren und
die richtigen Partner wihlen. Beim mobilen Dorf-
laden hat das geklappt und der LKW ist erfolgreich
on Tour.

Jetzt nachrusten fur dauerhaft -
unbeschwertes Lernen und Spielen

Professionelle Luftungsgerate sichern gesunde Raumluft fir unsere Kinder,

SONDERVEROFFENTLICHUNG &

= LD

Forderfihiges
Gerat

——— ndlich sind Schulen
und Kitas wieder
=== offen. Damit das so
bleibt und Kinder
ey langfristig in einer
gesunden Umgebung spielen
und lernen konnen, muss
jetzt nachgerlstet werden —
und zwar mit professionellen,
forderungsfahigen
Liftungsanlagen wie dem
AL-KO AIRCABINET des
Lufttechnikexperten AL-KO.

Dauerhaft gesunde Luft
mit AL-KO

Die oft praktizierte Kom-
bination aus Luftreinigern
und Fensterliiften reduziert

Infektionsrisiken, ist aber nur
eine Ubergangslésung. Denn sie
kostet Unterrichts- und Spielzeit
sowie Geld flrs Heizen. Daher
braucht es eine professionelle
Bellftungstechnik als dauerhaf-
te Alternative.

Das neue Kompaktliftungs-
gerdt AL-KO AIRCABINET
gewahrleistet rundum gesunde
Raumluftbedingungen, indem
es regelmafiig die verbrauchte
Raumluft mit 100% Frischluft
austauscht. Damit sinkt auch
der CO2-Gehalt in den Rau-
men, was Konzentrationsfahig-
keit und Wohlbefinden signifi-
kant erhoht. Das platzsparende
AL-KO AIRCABINET garantiert

einen sehr leisen Betrieb, ist
einfach im Raum zu installie-
ren, leicht zu bedienen und
dank Corona-FordermafRRnah-
men mit 80 % forderfahig,

KOp

AL-KO THERM GMBH -

aircabinet@al-ko.com
www.al-ko.com/aircabinet




POLITIK & RECHT

Produkte aus lhrer Region
im mobilen Dorfladen

In der Uckermark ist dies mit der Einfiihrung des
Kombibusses erfolgreich gelungen. Anja Sylvester
von der LaLoG LandLogistik GmbH hat das Projekt
von der ersten Stunde an begleitet. , Mobilitét allei-
ne rentiert sich selten®, so Sylvester, wihrend die
Nahversorgung am Land gleichzeitig eine enorme
Logistik erfordere. Diese beiden Seiten sollten beim
Kombibus wieder zusammenfinden. Der Kern der
Idee: Ein Linienbus fihrt innerhalb der gesamten
Uckermark verschiedene Routen und transpor-
tiert dabei nicht nur Fahrgiste, sondern auch ver-
schiedene Giiter zwischen Gewerbepartnern, etwa
Lebensmittel, Ersatzteile oder Druckerzeugnisse,
die dann in Folge an den Kunden gehen. , Der Lini-
enbus kann die gesamte Uckermark mit Lebens-
mitteln versorgen, das ist eine grofie Chance fiir
regionale Anbieter. Ein solches Angebot bietet hier
kein normaler Logistikdienstleister*, so Sylvester.
Diese Chance musste den Menschen vor Ort aller-
dings erst vermittelt werden und entsprechend viel
Ausdauer erforderte der Planungsprozess von allen
Beteiligten. ,Man muss extrem viel kommunizie-
ren zu Beginn und intensiv reingehen in die Region,
damit tiberhaupt erst der Mehrwert erkannt wird*,
so Sylvester. Dabei sei das Engagement des Land-
kreises und der regionalen Wirtschaftsforderung

J))

Vom Grill-
anziinder iiber
das Hunde-
futter bis zum
Streusalz gibt es
iIm ,Mobilen
Dorfladen” alles,
was man im
Alltag braucht.”

Martin Schimid vom Zweck-
verband Steinwald-Allianz

unverzichtbar gewesen. Allen Kommunen, die ein Sk
dhnliches Projekt wie den Kombibus planen, emp- |

fielt Anja Sylvester mindestens ein bis zwei Jahre
Vorlauf, eine ausgereifte Strategie und ein ausge-
kliigeltes Lagersystem. Sind diese Voraussetzungen |
gegeben und sind die regionalen Wirtschaftsbetrie-
be mit an Bord, ist der Mehrwert eines vergleich-
baren Gefdhrts rasch ersichtlich. Unterversorgie
Dérfer und ineffiziente Leerfahrten sollen auch im

20 /# KOMMUNAL.07+08/2021

Halt des Mobilen Dorfladens auf seiner Tour
durch die Kommunen der Steinwald Allianz

Landkreis Hof der Vergangenheit angehoren. Im
Bereich des Nahverkehrs wurde hierzu bereits vor
eineinhalb Jahren der ,Hofer Landbus® ins Leben
gerufen, der tiber ein bedarfsgesteuertes System
eine Fliche von 120 Quadratkilometern abdeckt
und individuell gebucht werden kann. Vom Land-
kreis zusammen mit einem regionalen Taxiun-
ternehmen organisiert, steht der Bus in einer Zeit
von 6 bis 23 Uhr Montag bis Sonntag zur Verfiigung
und kann fiir 3 Euro pro Fahrt angefragt werden.
»Fiir mich ist das der Durchbruch fiir den OPNV
im 6ffentlichen Raum. Das hier funktioniert wirk-
lich*, so Michael Abraham, Biirgermeister der Stadt
Rehau. Nun will der Hofer Landkreis auf Basis des
Hofer Landbusses auch im Bereich der Nahversor-
gung weiter vorankommen, denn auch in Hof zeigt
sich das vertraute Bild. ,In der Stadt gibt es alles,
aber sobald man die Stadt verlisst, wird es diinn*,
so der Biirgermeister, und auf den Dérfern hitten
die Tante-Emma-Ldden schon lange zugesperrt.
Um hier Abhilfe zu schaffen, soll aus dem Landbus
ein Landlieferbus werden, der nicht nur Fahrgiste
transportiert, sondern auf der Route auch Bestel-
lungen abliefert, die Kunden vorher per App oder
Telefon aufgegeben haben. Noch befindet sich das
Projekt ganz am Beginn, die 10-monatige Konzept-
phase samt Machbarkeitsstudie 14uft erst an.

Fiir Abraham aber ist der geplante Lieferbus schon
jetzt eine echte Alternative zum Dorfladen und die
damit verbundenen Hoffnungen sind grof. ,Ich
kann entweder zum Einkaufen fahren oder mir
meine Einkdufe sogar liefern lassen. Das schafft
Unabhdngigkeit vom Auto und erreicht auch die
Leute in den entlegenen Weilern*, @

FOTOS/ Steinwald Allianz, Adobe Stock
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Einzelhandel: Angesichts der Konkurrenz im Internet suchen die groBen Ketten nach Wegen, das Einkaufen im Laden moderner zu machen

Hindler testen Supermarkt der Zukunft

Von Erich Reimann

KélIn. Ein rollender Kiosk ohne Fah-
rer, ein rund um die Uhr gedffneter
Laden ohne Verkéufer, ein Super-
markt ohne Kasse: Im deutschen
Einzelhandel hat die Zukunft schon
begonnen. An immer mehr Orten in
Deutschland testen groe Handels-
ketten wie Edeka, Rewe oder Tegut
zurzeit neue Wege, ihre Liden ange-
sichts des boomenden Online-Han-
dels zukunftsfihig zu machen.

Beispiel Kéln: In der Domstadt
testen Rewe und Vodafone seit Mitt-
woch den nach ihren Angaben ,eu-
ropaweit ersten autonom fahrenden
Kiosk". Ohne Fahrer oder Verkiiufer
soll das Snackmobil im Kélner Ge-
werbecampus Carlswerk Passanten
und Biiroarbeiter auf Wunsch mit
Snacks, SiiBigkeiten und Getrinken
versorgen. Wer Hunger oder Durst
hat, braucht nur zu winken, schon
unterbricht der rollende Kiosk seine
Dauerschleife durch das Geldnde, so
dass der Kunde einkaufen kann. Be-
zahlt wird kontaktlos — beispielswei-
se mit dem Smartphone.

Einkaufen ohne Kasse
Aus Sicherheitsgrilnden wird das
Snackmobil zwar zunéchst noch von
einem menschlichen Betreuer be-
gleitet. Dennoch zeigte sich Vodafo-
ne Deutschland-Chef Hannes Ame-
treiter vom Zukunftspotenzial {iber-
zeugt: ,Wir bringen autonome Fahr-
zeuge vom Testgeldnde ins echte Le-
ben." Das Snackmobil ist allerdings
bei weitem nicht der einzige Ver-
such, den Lebensmittelhandel in
Deutschland in die Digital-Arazu ka-
tapultieren. Fast alle groRen deut-
schen Handelsketten suchen inzwi-
schen nach Konzepten fiir den Su-
permarkt der Zukunft. ’
Rewe testet unter der Bezeich-
nung ,Pick & Go" in einer kleineren
Filiale in der Zeppelinstrafe in Kéln
bereits das Einkaufen ohne Kasse.
Die Kunden miissen sich beim Be-
treten des Geschiifts per App einche-
cken, packen die gewiinschten Arti-
kel dann einfach ein und gehen wie-

GroBes Display im ,Teo"-Testladen von Tegut. Der 50 Quadratmetern groBe Markt in Fulda kommt ohne Kassierer aus.

der. Kameras, Sensoren und Com-
puter erledigen den Rest. Sie regis-
trieren selbsistindig, was einge-
packt wird, erstellen die Rechnung
und buchen das Geld ab.

Noch ist das System allerdings
nicht fiir jedermann freigeschaltet.
Bis September laufen noch Tests mit
ausgewiihlten Mitarbeitern, um Kin-
derkrankheiten auszumerzen. Das
besondere am Rewe-Konzept: An-
ders als bei dhnlichen Liden von
Amazon kann in der Filiale auch
ganz normal eingekauft werden, Be-
zahlung an der Kasse inklusive.

Deutschlands grofier Lebens-
mittelhédndler Edeka testet unter-
dessen am Bahnhof im baden-wiirt-
tembergischen Renningen einen

hochautomatisierten  Tiny-Store,
der ohne Verkaufspersonal aus-
kommt und rund um die Uhr gedff-
net ist. Die per App oder an Touchs-
creens in dem winzigen Laden be-
stellten Produkte werden nach der
Bestellung von Greifrobotern in zwei
Container-groBen Lagereinheiten
hinter dem Verkaufsraum zusam-
mengestellt und zu einem Abhol-
schalter transportiert, wo der Kunde
sie in Empfang nimmt.

Bis zu 800 verschiedene Produkie
kinnen so angeboten werden. ,Ein
Snack fiir den Weg zur Arbeit oder
auch der spontane Wocheneinkauf,
alles ist moglich und das véllig zeit:
unabhiingig”, lobte die Edeka-Kauf-
frau und Inhaberin des Mini-Ladens

BILD OPA

Gisela Karow-Schifer das Konzept
bei der Eréffnung,. Bezahit wird per
Karte oder online per App.

Bereits drei Minimérkte ohne
Verkaufspersonal hat die Handels-
kette Tegut im Grofraum Fulda in
Betrieb. Auch hier muss der Kunde
zunichst eine App installieren, mit
der er die Tiire des Teo genannten
Geschifis 6ffnen kann. Im Laden
kann er dann die Ware selber aus
dem Regal nehmen und scannen.
Das Bezahlen erfolgt bargeldlos per
Karte oder App. Eine Teo-Filiale
knne auch dort Erfolg haben, wo
Klassische Vertriebskonzepte wie
Supermirkte wirtschaftlich nicht
sinnvoll seien, glaubt Tegut - bei-
spielsweise in Neubaugebieten, vor

Klinken und Universititen, an Ver-
kehrsknotenpunkten oder auf Fir-
mengelidnden.

Die Schwarz-Gruppe, mit ihren
Ketten Lidl und Kaufland einer der
groften Einzelhindler Europas, hat
in Heilbronn ebenfalls erste Tests
mit Hightech-Shops gestartet. Ein
Rollout der Konzepte bei Kaufland
oder Lidl sei aber nicht geplant,
dédmpft das Untemehmen die Er-
wartungen.

Online-Geschift boomt

Fiir die Experimentierlust der Han-
delsriesen gibt es gute Griinde. Denn
gut 60 Jahre nach dem Beginn des
Siegeszuges des Selbstbedienungs-
supermarkts in Deutschland scheint
es hdchste Zeit, dass sich der Einzel-
handel wieder einmal neu erfindet.
SchlieBlich ist die Konkurrenz nur
noch einen Mausklick entfernt. Der
Onlinehandel mit Lebensmitteln hat
in der Corona-Pandemie einen krif-
tigen Schub bekommen und seine
Umsitze fast verdoppelt. Und im-
mer neue Wettbewerber wie Goril-
las, Flink oder Knuspr driingen auf
den schnell wachsenden Markt.

Die Vorteile der Online-Super-
mirkte sind offensichtlich; Sie ha-
ben 24 Stunden am Tag getffnet -
und wer dort einkauft, braucht nicht
an der Kasse Schlange zu stehen.
Hier haben die Idassischen Ldden
Nachholbedarf, wie die akiuelle Stu-
die ,Zukunft des Check-out” des
Kélner Handelsforschungsinstituts
EHI und der Volksbank Raiffeisen-
bank-Tochter VR Payment belegt.

Vor allem die Schlangen an den
Kassen sind demnach den Kunden
ein Dorn im Auge. ,Die Kunden wol-
len einkaufen, nicht bezahlen. Das
Anstehen an der Kasse empfinden
sie vor allem als Zeitverschwendung
und Belastung”, heifit es in der Un-
tersuchung, gestiitzt auf eine repri-
sentative Befragung von 1000 Kon-
sumenten, Rund die Hiilfte der Kun-
den ist deshalb der Meinung, dass
der Supermarkt der Zukunft keine
Kassen mehr haben und rund um
die Uhr gedffnet sein solle. dpa



